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Insourcing, Outsourcing & Offshoring

Verlässliche Partnerschaften für
 erfolgreiche  pharmazeutische
 Entwicklungsprogramme
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Anmeldung
Insourcing, Outsourcing & Offshoring
Verlässliche Partnerschaften für erfolgreiche
pharmazeutische Entwicklungsprogramme
Bitte senden Sie Ihre ausgefüllte Anmeldung an:
DGPharMed e.V., c/o Prime Consulting GmbH
Frau Katrin Merzhäuser
Feldstraße 80, 40479 Düsseldorf, Tel.: 02 11/4 97 67-20
oder per
Fax: 02 11/4 97 67-29 
E-Mail: info@dgpharmed.de

Symposienübersicht

Donnerstag, 9. Juni 2011

Symposium 1:
Insourcing, Outsourcing & Offshoring 
Erfahrungen und neue Trends 

Symposium 2:
Partnerwahl und Gestaltung 
einer erfolgreichen Zusammenarbeit

Symposium 3:
Offshoring und Outsourcing  
Chancen, Risiken und Herausforderungen

Hinweis:
Bei Kongressabsage durch den Veranstalter wird die gezahl te
Gebühr voll erstattet, weitere Ansprüche sind ausgeschlossen.
Bei Stornierung ohne Stellung eines Ersatzteilnehmers wird bis
zum 15. Tag vor Veranstaltungsbeginn eine Bearbeitungsgebühr
von 60,– € erhoben. Vom 14. bis zum 8. Tag vor Veranstaltungs-
beginn wird die halbe und ab dann die volle Teilnahmegebühr
fällig. Die Stornierung ist nur schriftlich an die angegebene
Anschrift möglich. Für die Teilnahmegebühr sowie die Bedingun-
gen der Stor nierung gilt das Datum des Brief- oder Faxeingangs
beim Empfänger. Die Teilnahmegebühr schließt Tagungsunter -
lagen, Kaffee und Verpflegung in den Pausen ein und ist
unmittelbar nach Rechnungserhalt fällig.



Offshoring und Outsourcing  
Chancen, Risiken und Herausforderungen

Vorsitz: Dr. Michael Marx, 
Merz Pharmaceuticals GmbH, Frankfurt am Main

Co-Vorsitz: Dr. Axel Mescheder, 
Topotarget A/S, Kopenhagen

14.00 Go East, Go West, Südamerika als neue Option?
Wege zur richtigen Entscheidung
Dr. Christian Beck, Bayer Schering Pharma AG, Berlin

14.30 Nationale und regionale Besonderheiten – Umgang
mit operativen und logistischen Herausforderungen
Dr. Ina Rühl-Bagheri, 
ICON Clinical Research GmbH, Langen

15.00 Kaffeepause

15.30 Kulturelle Einflüsse auf Ergebnisse klinischer Prüfung –
Valide Wirksamkeitsparameter definieren und erheben
Prof. Dr. Roman Goertelmeyer, 
Merz Pharmaceuticals GmbH, Frankfurt am Main

16.00 Soziokulturelle Vielfalt: Händeschütteln erlaubt?
Heißt ein Kopfnicken wirklich „JA“?
Erik Brown, Erik Brown Consulting, Reichertshausen

16.30 Diskussion

16.45 Verabschiedung der Teilnehmer
Daniel Sehrt, Georg-August-Universität, Göttingen

Symposium 3: 

• Welche operativen Überlegungen begleiten den Outsourcing-Prozess im
Pharmaunternehmen?

• Welche Hürden und Fallstricke können in der Outsourcing-Praxis auftreten? 
• Wie kann der soziokulturelle Hintergrund der Kooperationspartner die Va-

lidität von Studienparametern beeinflussen? 
• Mit welchen interkulturellen Unterschieden sind wir im Praxisalltag kon-

frontiert, wenn Partner aus unterschiedlichen Regionen kooperieren?

Insourcing, Outsourcing & Offshoring 
Erfahrungen und neue Trends 

Vorsitz: Dr. Johanna Schenk, PharmaProjekthaus 
GmbH & Co. KG, Frankfurt am Main

Co-Vorsitz: Priv.-Doz. Dr. Thomas Bethke, 
Nycomed Deutschland, Konstanz

9.15 Begrüßung
Dr. Axel Mescheder, Topotarget A/S, Kopenhagen

9.30 Strategische Positionierung im Outsourcing – 
Entwicklung und Ausblick
Dr. Matthias Evers, 
McKinsey & Company Inc., Hamburg

10.00 Produktion, Präklinik, Klinik, Markteinführung
Outsourcing-Entscheidungen aus dem breiten
 Servicespektrum richtig treffen
Udo Breyer, Clinical Trial Outsourcing Consultant,
Ingelheim

10.30 Diskussion

10.45 Kaffeepause

Symposium 1: 

• Was sind Kernkompetenzen von Pharmazeutischen Unternehmen heute
und in Zukunft? Wie beeinflussen sie das CRO-Geschäftsmodell und wie
ändern sich dabei die CRO-Kernkompetenzen? 

• Was kennzeichnet strategisches Outsourcing bzw. taktisches Vorgehen ei-
nes Pharmaunternehmens? Wie stellt sich die CRO-Industrie darauf ein? 

• Welche Aufgabenfelder eignen sich für das Outsourcing und wann ist es für
die Unternehmensausrichtung (z.B Start-up, „Small Biotech“) zwingend?
Wie treffen Pharma und Biotech die Auswahl ihrer Vorzugslieferanten?

Partnerwahl und Gestaltung 
einer erfolgreichen Zusammenarbeit

Vorsitz: Priv.-Doz. Dr. Thomas Bethke, 
Nycomed Deutschland, Konstanz

Co-Vorsitz: Dr. Johanna Schenk, PharmaProjekthaus 
GmbH & Co. KG, Frankfurt am Main

11.15 Die Wahl geeigneter Partner – 
Kriterien und Wege zur Entscheidungsfindung
Michael Betke-Hornfeck, Boehringer Ingelheim
Pharma GmbH & Co. KG, Ingelheim

11.45 Schritte zum erfolgreichen Outsourcing – 
Kommunikation und Prozesse richtig steuern
Dr. Ralf Wulkow, Parexel International GmbH, 
Mörfelden

12.15 Die Kooperation nach Vertragsabschluss – 
Modelle, um vereinbarte Ziele zu erreichen
Dr. Michael Eckrich, Merck Serono, Merck KGaA,
Darmstadt

12.45 Diskussion

13.00 Mittagspause

Symposium 2: 

• Mit welchem Zeit- und Ressourcenaufwand gewinnen Dienstleister neue
Projekte? 

• Welche Organisations- und Kommunikationsstruktur ist für das Team aus
Pharmaunternehmen und Dienstleister optimal? 

• Wie wird im Projekt neben GCP-Compliance trotz begrenzter Mittel auch
Effizienz und gute Stimmung erzielt? 

• Ist Beziehungsmanagement von Lieferanten mehr als nur ein Schlagwort?

Veranstalter:
Deutsche Gesellschaft für 
Pharmazeutische Medizin e.V. (DGPharMed)

Tagungsort:
Hotel Mélia Düsseldorf
Inselstraße 2, 40479 Düsseldorf
www.melia-duesseldorf.com

Teilnahmegebühr:
Bei Anmeldung bis 21.04.2011
Für DGPharMed-Mitglieder: 290,– €
Für Nichtmitglieder: 420,– €

Bei Anmeldung ab 22.04.2011:
Für DGPharMed-Mitglieder: 320,– €
Für Nichtmitglieder: 450,– €

Zertifizierung:
Diese Fortbildungsveranstaltung wird  entsprechend 
den Richtlinien und einheitlichen Bewertungskriterien
der  Ärztekammern bei der zu ständigen
 Landesärztekammer akkreditiert.

Die Tagung wird für das DGPharMed Zertifikat/
Expertenzertifikat/Diplom angerechnet.

Hotelbuchung:
Im Hotel steht ein Kontingent an Zimmern zur 
Verfügung. Bitte geben Sie bei der Buchung das 
Kennwort „DGPharMed“ an.

Programmkomitee:
Axel Mescheder (Topotarget A/S, Kopenhagen)
Thomas Bethke (Nycomed Deutschland, Konstanz) 
Michael Marx (Merz Pharmaceuticals, Frankfurt am Main)
Johanna Schenk (PharmaProjekthaus, Frankfurt am Main)
Daniel Sehrt (Georg-August-Universität, Göttingen)

Verantwortlich für die Veranstalter:
Daniel Sehrt; Kontakt: ds@sehrt.de
Verantwortlich i.S.d. Veranstaltungsrechts

www.dgpharmed.de
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